
 Commercial(e) 
 

Prospecte une clientèle de particuliers, présente et vend des produits ou des ser-
vices selon les méthodes et la stratégie commerciale de l'entreprise. Peut animer 
des réunions de vente au domicile de personnes. Peut réaliser une étude tech-
nique lors de la vente d'équipements particuliers (cuisine, piscine, véranda, store, 
...). Peut coordonner une équipe. 

Bac pro MCV opt B voie scolaire > BTS CI voie scolaire / BTS NDRC ap-
prentissage 

 Vendeur(se) conseil 
 

Réalise la vente d'articles auprès d'une clientèle de particuliers selon la réglemen-
tation du commerce, la stratégie et les objectifs commerciaux de l'entreprise. Peut 
proposer des services complémentaires à la vente Peut coordonner une équipe 

Bac pro MCV opt A apprentissage / Bac pro métiers de l’accueil appren-

tissage > BTS MCO voie scolaire ou apprentissage 

 Responsable des ventes 

 

Organise et suit l'activité de la force de vente selon la politique commerciale de 
l'entreprise. Négocie et suit les contrats grands comptes. Coordonne une ou plu-
sieurs équipes de commerciaux. 
 

Bac pro MCV opt B voie scolaire  / Bac pro métiers de l’accueil appren-

tissage > BTS NDRC apprentissage > Licence sciences de gestion ap-

prentissage  / Bachelors de Coventry 

 Manager de rayon / d’UC 

 

Organise et supervise l'activité d'une surface de vente de la grande distribution 
dans ses dimensions techniques, humaines et financières, afin de développer la 
rentabilité selon la politique commerciale de l'entreprise ou de l'enseigne/marque. 
Peut superviser la gestion commerciale de plusieurs magasins 

Bac pro MCV opt A apprentissage / Bac pro métiers de l’accueil ap-

prentissage > BTS MCO voie scolaire ou apprentissage > Licence sciences de 
gestion apprentissage 

 Responsable marketing 

 

Définit et met en œuvre la stratégie marketing (tarifs, promotion, communication, 
gammes de produits, supports techniques, ...) pour l'ensemble des produits de 
l'entreprise. Peut diriger un service ou coordonner l'activité d'une équipe. 

 

Bac pro MCV opt A apprentissage/ B voie scolaire > BTS CI voie scolaire / 

BTS NDRC apprentissage / MCO voie scolaire ou apprentissage > Licence 
sciences de gestion apprentissage / Bachelors de Coventry > Master 
en marketing (hors jean Rose) 

 Hôte/hôtesse d’accueil 
 

Accueille, renseigne et oriente des personnes à l'espace de réception (gare, en-
treprise, grande surface, collectivité territoriale...) ou au standard téléphonique de 
la structure et délivre des laissez-passer, badges, billets, invitations, … Peut réali-
ser la gestion du courrier (collecte, distribution, ...), des tâches administratives 
simples (classement, saisie informatique, saisie de courriers préétablis ...). Peut 
coordonner une équipe. 
 

Bac pro métiers de l’accueil apprentissage 

 Acheteur/euse 

 

Recherche et sélectionne des produits et des fournisseurs selon la stratégie 
d'achat de l'entreprise et négocie les contrats commerciaux selon des objectifs de 
coûts, délais et qualité. Peut élaborer une stratégie d'achat pour l'entreprise. Peut 
coordonner une équipe. 

Bac pro MCV opt A apprentissage/ B voie scolaire  > BTS CI voie scolaire / 
NDRC apprentissage / MCO voie scolaire ou apprentissage > Licence sciences 

 Chef(fe) des ventes (à l’international) 
 

Organise et suit l'activité de la force de vente selon la politique commerciale de 
l'entreprise. Négocie et suit les contrats grands comptes. Coordonne une ou plu-
sieurs équipes de commerciaux. 
 

Bac pro MCV opt A apprentissage/ B voie scolaire > BTS CI voie scolaire / 
NDRC apprentissage / MCO voie scolaire ou apprentissage > Licence sciences 
de gestion apprentissage  / Bachelors de Coventry 

Toutes les définitions des fiches métiers sont établies à partir du 

Répertoire Opérationnel des Métiers et des Emplois (ROME) 



FICHE MÉTIERS 

COMMERCE - VENTE 

MARKETING 

LTP-UFA JEAN ROSE 

 20 Rue de Chaage  
77100 MEAUX 

01.60.09.88.50 

Pour les formations en apprentissage : 
Mme Karine NECIOLLI 
01 60 09 88 65 

ufa.jeanrose@ecm-meaux.fr 

VOS CONTACTS 

Pour les formations tertiaires en voie scolaire : 
Mme Mandy ROUAB 

01 60 09 88 50 

accueil.ltp@ecm-meaux.fr 

Pour les formations sanitaire & sociales en voie 
scolaire : 
Mme Marie-José MARTIN 

01 60 09 88 50 

accueil.ltp@ecm-meaux.fr 

Vous souhaitez devenir : 
 

 Vendeur(se)-conseil 
 

 Hôte/hôtesse d’accueil 
 

 Commercial(e) 
 

 Responsable des ventes 

 

 Manager de rayon / d’UC 

 

Responsable marketing 

 

 Acheteur(se) 
 

 chef(fe) des ventes 

 

LE LTP-UFA Jean ROSE 

VOUS Y PREPARE  
 

LTP-UFA Jean ROSE 

20 rue de chaage 77100 MEAUX 

01 60 09 88 50 


